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 MT Academy 2026 © جميع الحقوق محفوظة

 تأليف وإعداد: 

 الأستاذة/ مريم توركان

 مدقق لغوي خبير  

 بيان حقوق الطبع والنشر:

. جميع المحتويات من  MT Academy" هو نتاج جهد فكري وعلمي خاص بـ البروفيسورهذا الدليل "

 نصوص، تنسيق، وتصاميم محمية بموجب قوانين الملكية الفكرية الدولية والمحلية. 

 يُسمح بـ: 

 تحميل المرجع للاستخدام الشخصي للمتدرب المسجل في الكورس.

 طباعة نسخة ورقية واحدة للاستخدام الشخصي والدراسة. 

 يمُنع منعاً باتاً: 

إعادة نشر هذا المرجع أو أي جزء منهُ إلكترونيًا أو ورقيًا على أي منصة تواصل اجتماعي أو موقع  

 إلكتروني. 

 استخدام المحتوى في تقديم دورات تدريبية أخرى أو أغراض تجارية دون إذن كتابي مسبق من المؤلفة. 

 إزالة الكود الرقمي أو العلامة المائية الخاصة بالنسخة. 

 تنبيه قانوني:

أي مخالفة لما ورد أعلاهُ تعُد تعديًا على حقوق الملكية الفكرية، وتضع فاعلها تحت طائلة المساءلة  

 القانونية والملاحقة القضائية. 

إنَّ الالتزام بآداب طالب العلم وحفظ حقوق المؤلف هو أولى خطوات البركة في التعلم. نحَنُ  ملاحظة: 

 نثق في أمانتكم وحرصكم على دعم استمرارية هذا المحتوى الهادف. 

 للدعم الأكاديمي والتواصل المباشر: 

للاستفسارات العلمية: يمكنك التواصل مع الأستاذة مباشرة عبر تليجرام:  

@[MT_Academy_Support] 

 ( المرفق: QR Codeلمتابعة جديد الأكاديمية: انضم إلى قناتنا الرسمية على واتساب عبر مسح الكود )

https://whatsapp.com/channel/0029VbCG93p8F2pEmb0hOV0u 
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 الإهداء 

 إليك.. يا مَن اخترت التميُّز طريقًا.. 

أهدي إليك هذا الدليل، لا كأوراقٍ تعليمية فحسب، بل كقطعةٍ من الروح استلَُّت  

من وسط الانشغال، وعُصارةِ فكرٍ لم يبخل بالوقت المستقطع من الراحة، ولا  

 بالجهد المضني الذي واصلنا فيه الليل بالنهار.

لقد سكبنا في هذهِ الحقيبة استثماراتٍ ماديةً وجهودًا تصميمية؛ لنخرج لك بهذا 

المحتوى "غير العادي"، إيمانًا منا بأنك تستحق الأفضل، وأنَّ ما يقُدَّم لك يجب أن  

 يكون انعكاسًا لهيبة لغتنا وفخامة مهنتنا. 

أهديه لك ليكون رفيقك في عثرات البداية، ودليلك حين يختلط عليك الأمر، 

 وجسر عبورك نحو "صنعةٍ" تدرُّ عليك الرزق وتورثك الفخر.

ٍ وتقدير.. ليكون لك عِلمٌ يتُقن وصنعةٌ ترُزق.  صُنعَِ بحب 

 مريم توركان
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 المقدمة  

عزيزي المبدع.. أهلًا بك في المرحلة التي يتحول فيها الحرف إلى مهنة،  

 والشغف إلى استثمار.

جواز سفرك هذا الدليل الذي بين يديك ليس مجرد صفحات تقرؤها، بل هو "

ليعبر بك من ضفة "التعلم"  MT Academy" الذي صممناه في الدبلوماسي

 إلى شاطئ "الاحتراف والربح".  

"،  ماستر كلاس التدقيق اللغويلقد وضعنا هذا الدليل كجزء أصيل لا يتجزأ من "

إيمانًا منا بأنَّ العلم بلا تطبيق هو كنز مفقود، وأن  هدفنا الأسمى هو تمكينك من  

 "صنعة" حقيقية تفتح لك أبواب الرزق الواسعة.

 ؟ ولماذا هذا الدليل؟MT Academyلماذا 

لقد انطلقنا من شعارنا الذي نؤمن بهِ ونعمل بمقتضاه: )عِلمٌ يتُقن.. وصنعةٌ 

 ترُزق(. 

فنحن لا نكتفي بمنحك القواعد والمهارات، بل نأخذ بيدك لتعرف كيف تضع 

ق  لنفسك مكانًا تحت شمس سوق العمل الحر، وكيف تقُد ر قيمة مجهودك وتسو 

 ". البروفيسورلموهبتك باحترافية " 

 خلف الكواليس..

عزيزي المتدرب، خروج هذا الكورس وهذه الحقيبة المتكاملة للنور لم يكن وليد 

الصدفة، بل هو نتاج استثمار ضخم؛ وقتٌ طويل استقُطع من الراحة، وجهدٌ  

مضنٍ في البحث والتدقيق، وتكاليف مادية لم نبخل بها في التصميم والمونتاج  

 يليق بباحث عن التميز مثلك. والتنسيق لنقدم لك محتوىً غير عادي  بل وممي ز، 

لقد استثمرنا في هذا العمل لنعطيك الخلاصة، فكن على قدر الأمانة، واجعل من  

 هذا العلم وسيلة لرزقٍ حلال، وإتقان يشُار إليهِ بالبنان. 

 استعد.. رحلتك للتمكين المالي والمهني تبدأ من الصفحة التالية! 

 مريم توركان  
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 الباب الأول

 تجهيز البروفيسور 

 (كيفية بناء الهوية الشخصية)
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 الفصل الأول  

 شخصي لافت للنظر كمدقق لغوي؟ (Brand) كيف تصنع  

في عالم العمل الحر، أنت لست مجرد شخص "يصحح الأخطاء"، أنت "علامة 

تجارية" تمشي على الأرض. لكي يثق العميل في قدرتك على حماية نصه من 

 العثرات، يجب أن يرى فيك أولًا صورة الاحترافية.

 نقاط القوة في براند البروفيسور: أولًا: 

لا تقل "أنا مدقق لغوي لكل شيء"، بل قل "أنا  التخصص الدقيق: •

متخصص في تدقيق الروايات" أو "الرسائل العلمية". التخصص يرفع 

 سعرك فورًا. 

ملفك الشخصي على منصات العمل الحر هو واجهتك؛  التواجد الرقمي: •

( يركز على "المشكلة التي Bioتأكد من وضع صورة رسمية ووصف )

 ستحلها للعميل" وليس فقط مهاراتك.

في التدقيق، الخطأ الواحد قد يكلف الكثير، لذا فإنَّ أمانتك   السمعة الطيبة: •

 العلمية هي أقوى وسيلة تسويق لك.

 ثانياً: القواعد الذهبية للظهور الاحترافي 

بعد تحديد تخصصك، نأتي لمرحلة "التغليف البصري والمعرفي" لمهارتك.  

العميل في سوق العمل الحر لا يراك وجهًا لوجه، بل يرى ما تقدمه من تفاصيل  

 تعكس شخصيتك المهنية.

 أدوات صناعة التميز:

اختر اسمًا مهنيًا واضحًا؛ ابتعد عن   (:Usernameاسم المستخدم ) •

 الأسماء المستعارة أو "النك نيم". اسمك الحقيقي هو عنوان ثقتك.

ليس بالضرورة أن يكون لديك لوجو   (:The Logoشعارك الشخصي ) •

معقد، ولكن اختيار خط ولون موحد لمراسلاتك وعروضك يعطي انطباعًا  

 بالانضباط. 
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لا تجعلها سيرة ذاتية مملة، بل اجعلها   (:The Bioرسالة التعريف ) •

سنوات"، اكتب: "أساعدك  5"رسالة حلول". بدلًا من "مدقق لغوي خبرة 

 على إخراج كتابك بصفر أخطاء لغوية وتنسيق عالمي يجذب القراء". 

 (Social Proofثالثاً: بناء الثقة قبل التعامل )

 كيف يثق بك عميل لم يسبق له التعامل معك؟ هنا يأتي دور "الدليل الاجتماعي". 

في بداياتك، يمكنك تقديم تدقيق لصفحة واحدة مجانًا لجهة التطوع الذكي:  •

 ( مكتوبة منهم.Testimonialمعروفة مقابل "توصية" )

انشر "معلومة تصحيحية" يوميًا على صفحتك. عندما   صناعة المحتوى: •

يراك الناس تصحح أخطاءً شائعة، سيؤمنون تلقائياً بأنك المرجع الذي 

 يحتاجونه. 
احتفظ بملف )قبل وبعد( يوضح كيف كان النص مليئاً   العينات الجاهزة:  •

 بالعثرات وكيف أصبح بعد لمستك السحرية.
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 الفصل الثاني 

 ( التي لا ترُفض Portfolio( ونماذج الأعمال )CVفن كتابة السيرة الذاتية )

 ( الخاص بالمدقق اللغويCVأولًا: الـ )

سيرة المدقق اللغوي الذاتية هي أول "اختبار عملي" له. أي خطأ   تذكر دائمًا:

 ( يعني خسارة الوظيفة فورًا قبل البدء.CVإملائي أو نحوي في الـ )

 الناجح: CVمكونات الـ 

 اسمك، تخصصك )مدقق لغوي محترف(، ومعلومات الاتصال.  الترويسة:_1

ثلاث جمل تركز على شغفك باللغة وقدرتك على الالتزام    الملخص المهني:_2

 (. Deadlinesبالمواعيد النهائية )

(  Word, Track Changesاذكر إجادتك لبرامج ) لمهارات التقنية: ا_3

 وأدوات التدقيق الرقمية الحديثة.

 ( للمدقق المبتدئPortfolioثانياً: معرض الأعمال )

يقولون في سوق العمل: "أرِني أفعالك لا أقوالك". العميل لا يهمه كم كتابًا قرأت، 

بل يهمه كيف سيكون نصه بعد أن تلمسه يداك. إذا كنت في بداية الطريق، فإليك 

 السر لصناعة معرض أعمال احترافي: 

اختار نصوصًا قصيرة )مقال، صفحة من رواية،   استراتيجية )قبل وبعد(: •

بوست تسويقي( تحتوي على أخطاء شائعة. ضع النص الأصلي في جهة،  

 Trackوالنسخة المعدلة بلمستك في الجهة المقابلة مع تفعيل خاصية )
Changes .) 

لا تجعل كل نماذجك في مجال واحد. ضع نموذجًا لتدقيق  تنوع العينات: •

"مقال أكاديمي"، وآخر لـ "محتوى إبداعي"، وثالثاً لـ "نص إعلاني"؛  

 لتظهر مرونتك الاحترافية.

لها  التنسيق البصري للنماذج: • لا ترسل النماذج في ملفات وورد عادية. حو 

منسقة جمالية، واستخدم شعارك الشخصي على الهوامش   PDFإلى ملفات 

 لتعزيز الثقة. 
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إذا قمت بتدقيق نص لصديق أو لجهة خيرية، اطلب الشهادات التطوعية:  •

منهم كتابة "سطرين" يشيدون بدقتك والتزامك بالمواعيد، وأرفقها في نهاية  

 معرض أعمالك. 

معرض أعمالك هو "واجهة المحل" الخاصة بك، فاجعلهُ نظيفًا،   تذكر دائمًا:

 مرتبًا، وخاليًا من أي شائبة لغوي ة. 
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 الفصل الثالث 

 التدقيق الأكاديمي، الصحفي، أم الأدبي؟   (:Nicheاختيار التخصص )

يقع الكثير من المدققين في فخ "أنا أدقق كل شيء"، وهذا يجعلك "عاملًا عاديًا"  

في نظر العميل. أما "البروفيسور" فهو الذي يعرف أين تكمن قوته. التخصص  

 ليس قيدًا، بل هو وسيلة لرفع سعرك وتثبيت قدمك. 

 أنواع التخصصات ومميزاتها: 

يشمل الرسائل الجامعية )ماجستير ودكتوراه(. يتطلب  التدقيق الأكاديمي: •

صرامة في تطبيق قواعد اللغة، ومعرفة بعلامات الترقيم الأكاديمية.  

 ميزته: الطلب عليه مستمر ومجزٍ ماديًا.

مخصص للروايات والقصص. هنا أنت لست مجرد   التدقيق الأدبي: •

 مصحح، بل "محرر" تحافظ على روح الكاتب وتدقق في الحبكة اللغوية.  

 ممتع جدًا ويبني لك اسمًا في عالم النشر. ميزته: •

يشمل المقالات، بوستات السوشيال ميديا،  التدقيق الصحفي والتسويقي:  •

والمحتوى الإعلاني. يتطلب السرعة والقدرة على جعل النص "جذابًا"  

 وليس فقط "صحيحًا". 
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 الباب الثاني

 قنص الفرص )منصات العمل الحر( 
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 الفصل الأول 

 ( Upworkأسرار منصات العمل الحر العربية )مستقل، خمسات( والعالمية )

المنصات هي "السوق" الذي يجتمع فيه التجار )العملاء( والصناع )أنت(. 

 الدخول إليها يحتاج استراتيجية ذكية لكي لا يضيع ملفك بين آلاف المستقلين. 

 خارطة طريق المنصات: 

 هو البداية المثالية للمبتدئين.  موقع خمسات:_1

 لجمع التقييمات الإيجابية. $( 5كلمة مقابل  1000)تدقيق ابدأ بخدمة بسيطة 

 للمشاريع الكبيرة )تدقيق كتب، رسائل علمية(. موقع مستقل: _2

 %. 100هنا المنافسة أعلى، لذا يجب أن يكون ملفك مكتملًا 

 للمدققين الذين يتقنون العربية والإنجليزية معًا.  : Upworkموقع _3

 الأسعار هناك بالدولار وتعتبر الأعلى عالمياً. 
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 الفصل الثاني 

 ( احترافيًا يقُنع العميل بموهبتك؟ Proposalكيف تكتب "عرضًا" )

  ( هو "طريقة طرقك للباب".Proposalالـ )

 العميل يصله عشرات العروض، فلماذا يختارك أنت؟

 مكونات العرض الذي لا يقُاوم: 

لا تبدأ بكلمة "أنا"، بل ابدأ بـ "قرأت طلبك بخصوص تدقيق   التحية والتحليل:_1

 روايتك التاريخية..".  

 أظهر لهُ أنك قرأت وفهمت مشروعه. 

أخبره أنك لن تكتفي بتصحيح النحو، بل ستنُسق الملف وورد   القيمة المضافة:_2

 ليكون جاهزًا للطباعة.  

"يسعدني أن أدقق لك الفقرة الأولى من مشروعك الآن كعينة   العينة المجانية:_3

 مجانية لترى جودة العمل بنفسك". هذهِ الجملة هي أقوى وسيلة لإغلاق الصفقة. 

 "بانتظار مراسلتك لمناقشة التفاصيل والبدء فورًا".  خاتمة ودودة:_4
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 الفصل الثالث 

 لجذب العملاء بدون منصات )لينكد إن وفيسبوك( استغلال السوشيال ميديا 

 لا تنتظر أن يطرق العميل بابك في المنصات فقط؛ بل اذهب إليه حيثُ يتواجد. 

إذا أحسنت استخدامه   "سوق مفتوح"السوشيال ميديا ليست للتسلية فقط، بل هي 

 كمدقق لغوي ذكي. 

 خطة التواجد الاجتماعي: 

 هو مجمع المحترفين.  (:LinkedInلينكد إن )

 اجعل ملفك الشخصي يبدو كشركة تدقيق مصغرة.   •

انشر مقالات قصيرة عن أخطاء لغوية شائعة تقع فيها الشركات في   •

 بروفايلاتها؛ هذا يجعلك "خبيرًا" في نظر أصحاب الأعمال.

انضم إلى مجموعات الكتاب،  (:Facebook Groupsمجموعات فيسبوك )

 دور النشر، وطلاب الدراسات العليا. 

 لا تنشر إعلانات مباشرة، بل قدم نصائح مجانية.  •

عندما يراك الأعضاء تصحح معلومة لغوية معقدة، ستكون أنت أول مَن   •

 يتذكرونه عند حاجتهم لمدقق.

 تابع صفحات كبار الكتاب والمؤلفين.   استراتيجية "صيد الحيتان":

إذا لاحظت خطأً متكررًا في منشوراتهم، راسلهم بذكاء ولطف على الخاص  

موضحًا الخطأ مع البديل الصحيح؛ هذهِ اللفتة الاحترافية قد تفتح لك بابًا للعمل  

 على كتبهم القادمة.
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 الباب الثالث 

 فن الإدارة والمال )احترافية البيزنس( 
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 الفصل الأول 

 معادلة التسعير: كيف تضع سعرًا عادلًا ومربحًا لخدماتك؟  

أكبر خطأ يقع فيه المدقق المبتدئ هو "حرق الأسعار" ظنًا منه أن  هذا سيجلب 

 العملاء.  

 الحقيقة أن  السعر الزهيد جدًّا يعطي انطباعًا بضعف الجودة.  

 يسُعر عمله بناءً على القيمة التي يقُدمها. "البروفيسور"

 طرق التسعير المتبعة: 

  1000دولار لكل   Xوهو الأكثر شيوعًا في التدقيق )مثلًا:  التسعير بالكلمة:_1

 كلمة(.  

 هذه الطريقة تضمن لك حقك وتجعل الحساب واضحًا للعميل.

يفُضل استخدامه في المشاريع التي تتطلب "تحريرًا" عميقًا    التسعير بالساعة:_2

 وليس مجرد تصحيح إملائي، حيثُ لا يمكنك توقع الوقت الذي سيستغرقه النص. 

، يمكنك تقديم الماستر كلاسكما نفعل في كورس تسعير "الباقة الكاملة": _3

باقة )تدقيق + تنسيق وورد + مراجعة نهائية( بسعر إجمالي مغرٍ بدلًا من حساب  

 كل خدمة على حدة. 
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 الفصل الثاني 

 فن التفاوض مع العملاء وإدارة التوقعات  

التفاوض ليس معركة، بل هو عملية إقناع بأنك الشخص الأنسب لحل مشكلة  

 العميل. 

 مهارات المتفاوض المحترف: 

اترك العميل يشرح معاناته مع النصوص السابقة، ثم   اسمع أكثر مما تتكلم:_1

 قدم نفسك كـ "منقذ" لهذهِ النصوص. 

دائمًا ضع لنفسك هامشًا بسيطًا في السعر للتفاوض، بحيث  %:20قاعدة الـ _2

 إذا طلب العميل خصمًا، يمكنك النزول قليلًا دون أن تتضرر أرباحك.

 لا تبدأ عملًا أبدًا بناءً على وعود شفهية.  الاتفاق المكتوب: _3

سجل كل التفاصيل )السعر، موعد التسليم، عدد الكلمات( في رسالة واضحة؛ 

 لتكون مرجعًا لك وللعميل عند حدوث أي سوء تفاهم. 
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 الفصل الثالث 

 إدارة الوقت وتنظيم المشاريع المتعددة  

 )عشان متغرقش في الشغل( 

 الوقت هو رأسمالك الحقيقي كمدقق مستقل.  

إذا لم تدِر وقتك بذكاء، ستجد نفسك محاصرًا بينَ المواعيد النهائية  

(Deadlines ) .وضغوط العملاء، مما قد يؤثر على جودة تدقيقك 

 استراتيجيات "البروفيسور" لإدارة الوقت: 

التدقيق اللغوي يحتاج صفاءً ذهنياً   (:Deep Workقاعدة التركيز العميق )_1

 تامًا.  

دقيقة( بدون هاتف أو تشتيت، فالعين المرهقة قد   90خصص فترات زمنية )مثلًا 

 تتجاوز عن أخطاء كارثية. 

لا تعطِ العميل موعدًا بناءً على تفاؤلك، بل بناءً على   تقدير زمن الإنجاز:_2

 سرعتك الفعلية. 

 % كـ "هامش طوارئ". 20احسب كم صفحة تدقق في الساعة، ثم أضف 

 Google( أو )Trelloاستخدم تطبيقات بسيطة مثل )أدوات التنظيم: _3
Calendar  لجدولة مشاريعك، لتعرف متى تبدأ في "المرجع الشامل" ومتى )

 تنتهي من "الرواية الأدبية"..  
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 الباب الرابع

 ما بعد التدقيق )تطوير الصنعة( 
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 الفصل الأول 

 خدمات إضافية ترفع سعرك )تنسيق وورد، تحويل ملفات، مونتاج بسيط(  

 لماذا تكتفي بأجر التدقيق فقط بينما يمكنك تقديم "باقة كاملة"؟ 

 العميل يفضل دائمًا الشخص الذي يريحه من عناء البحث عن مستقلين آخرين. 

( منسق Wordتقديم النص بملف ) (:Formattingتنسيق الملفات )_1

ببراعة، مع فهارس جاهزة وهوامش منضبطة، يجعل قيمتك لدى العميل  

 تتضاعف. 

( المعقدة إلى نصوص قابلة PDFتعلم كيف تحول ملفات )  التحويل الرقمي:_2

 للتحرير بدقة، فهذه خدمة يطلبها الكثير من الباحثين وتعتبر "صنعة" بحد ذاتها. 

عرض خدمة تحسين الأسلوب   (:Paraphrasingإعادة الصياغة )_3

 وصياغة الجمل الضعيفة لتصبح قوية وجذابة، وليس فقط تصحيح الأخطاء. 
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 الفصل الثاني 

 بناء علاقات طويلة الأمد مع العملاء )الاستبقاء(

 تكلفة الحصول على عميل جديد أكبر بكثير من الحفاظ على عميل قديم. 

 العميل الذي يثق في لغتك وأمانتك هو "منجم ذهب" لمسيرتك المهنية.

اسأل العميل عن رأيه، واعرض عليه تعديلات بسيطة   خدمة ما بعد التسليم:_1

 مجانية بعد النشر.  

 هذا الرقي في التعامل يجعلك خياره الأول دائمًا.

أرسل مع الملف المدقق تقريرًا بسيطًا يوضح أبرز  التقرير الاحترافي: _2

الأخطاء المتكررة التي وقع فيها الكاتب وكيف يتفاداها مستقبلًا؛ هذا يظهرك 

 كمعلم ومستشار وليس مجرد أجير. 
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 الفصل الثالث  

 أدوات "البروفيسور" التقنية لتسريع وتسهيل العمل 

 الذكاء ليس في العمل بجهد أكبر، بل في العمل بذكاء أكبر. 

يواكب التطور ويستخدم الأدوات التي تضمن له الصفر من  "البروفيسور"

 الأخطاء. 

هي لغتك الرسمية مع   (:Track Changesخاصية تعقب التغييرات ) •

 العميل؛ ليرى بعينه حجم المجهود الذي بذلته في نصه.

لا تعتمد على ذاكرتك فقط؛ اجعل معاجم "لسان العرب"  المعاجم الرقمية: •

 و"المعاني" رفاقك الدائمين لضمان دقة الكلمة وسياقها.

 (baheth.infoمعجم "الباحث العربي" )_1

هذا الموقع هو "الكنز المفض ل" للمدققين؛ لأنه ببساطة محرك بحث يجمع  •

 لك أهم المعاجم القديمة في مكان واحد. 

 لماذا هو سهل؟ •

بدلًا من البحث في كل معجم على حدة، تكتب الكلمة مرة واحدة، فيستخرج   •

 لك معناها من )لسان العرب، القاموس المحيط، مقاييس اللغة، وغيرها(. 

يجعله متمكنًا من أصل الكلمة وتصريفاتها بضغطة  فائدته للبروفيسور: •

 زر واحدة، مما يوفر وقتاً هائلًا في البحث اليدوي.

 (sakhr.comمعجم "صخر" للمعاجم العربية )_2

شركة صخر العريقة قدمت واحدًا من أبسط وأوضح المواجهات الرقمية   •

 للبحث عن الكلمات.

 لماذا هو سهل؟ •

واجهته نظيفة جدًّا، وخالية من المشتتات، ويعطيك المعنى بشكل مباشر   •

 ومبسط، كما يحتوي على قسم خاص لـ "المترادفات والأضداد". 
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يساعد المدقق عندما يريد "إعادة صياغة" جملة   فائدته للبروفيسور: •

ضعيفة؛ فيبحث عن "مرادف" أقوى للكلمة في معجم المترادفات، مما يرفع  

 من جودة النص الأدبي أو التسويقي الذي يدققه.

 نصيحة البروفيسور:

لا تكتفِ بمعجم واحد؛ فإذا استغلق عليك فهم كلمة في "المعاني"، فاهرب بها إلى   

"الباحث العربي" لتجد جذورها، واستعن بـ "مترادفات صخر" لتجعل أسلوبك  

 عذباً رقيقًا. 

استخدمها كخطوة أولى فقط لكشف الأخطاء الإملائية  أدوات الفحص الآلي: 

الواضحة، لكن تذكر دائمًا أن  "عين البروفيسور" البشرية هي التي تدرك المعنى  

 والسياق الذي يعجز عنه الآلة. 
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 الباب الخامس 

 وصايا "البروفيسور"

 )نصائح ذهبية للاستمرار والنجاح( 
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 الفصل الأول 

 كيف تحمي نفسك من "الاحتراق المهني"؟ 

 يا بطل، العمل الحر ممتع ولكنه قد يكون فخًا للاستنزاف إذا لم تضع حدودًا. 

 لكي تستمر في الإبداع، عليك باتباع الآتي:

لا تدقق وأنت مستلقٍ على سريرك؛   افصل بين مكان العمل والراحة: •

 خصص ركنًا هادئاً يشعر فيه عقلك أنه في "وضع الاحتراف".

اللغة تتطلب ذهنًا متوقدًا، والراحة ليست رفاهية   قد ِّس عطلتك الأسبوعية: •

 بل هي "وقود" لتركيزك في مشروعك القادم. 
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 الفصل الثاني 

 التعامل مع "العميل الصعب" بذكاء 

 ستقابل في رحلتك أنواعًا مختلفة من البشر. 

 العميل الصعب هو "اختبار" لثباتك الانفعالي واحترافيتك:

إذا انتقد العميل عملًا بذلت فيه جهدًا، لا تأخذ الأمر بشكل  تمسك بالهدوء:  •

 شخصي.  

 استمع لملاحظاته بمهنية، ووضح وجهة نظرك اللغوية بالأدلة والبراهين.  •

 أغلب المشاكل تأتي من "عدم الفهم". الوضوح هو الحل:  •

 تأكد من كتابة كل شيءٍ في البداية لتتجنب كثرة التعديلات غير المنطقية. •
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 الفصل الثالث 

 الاستثمار في الذات )العلم لا يتوقف(  

 حصولك على هذا الكورس هو "البداية" وليس النهاية.  

 المدقق القوي هو قارئ نهم ومطلع دائم: 

اقرأ في الأدب، الاقتصاد، والطب؛ لتكتسب "ثقافة اقرأ في كل المجالات:  •

 المصطلحات" التي تجعل تدقيقك لهذهِ المجالات أكثر دقة. 

اللغة كائن حي يتطور، فكن دائمًا على اطلاع   تابع مستجدات اللغة: •

 بقرارات المجامع اللغوية وما يسُتحدث من قواعد أو مصطلحات.

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

MT Academy 



 

 28 

 الفصل الرابع 

 نصيحة أخيرة.. ابدأ الآن ولا تنتظر الكمال! 

 أكبر عدو للنجاح هو انتظار "الوقت المناسب" أو "الكمال".  

، فلا تسمح للخوف  MT Academyلقد تعلمت، وتدربت، وامتلكت الأدوات في  

 أن يعطلك. 

ابدأ بتقديم عروضك، تقبل الأخطاء الصغيرة في البداية وتعلم منها، فكل  

 ناجح كان يومًا ما مبتدئاً يمتلك الشجاعة للمحاولة. "بروفيسور" 
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 الباب السادس 

 معمل البروفيسور 

 )تطبيقات عملية وخلاصة تجارب( 
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 الفصل الأول 

 تشريح "النص المريض" )مثال قبل وبعد( 

في هذا المعمل، سنستعرض نصًا حقيقياً يحتوي على عثرات لغوية وأسلوبية،  

 لنرى كيف نحوله إلى نص احترافي ينبض بالحياة.

 النص الأصلي )المريض(: 

"إن المدير قد قام بطلب من الموظفين أن يقوموا بكتابة التقارير بسرعة لكي يتم 

 إرسالها إلى الإدارة العامة في موعدها المحدد."

 تعديل البروفيسور )النص المعافى(: 

ه المديرُ الموظفين بكتابة التقاريرِ بسرعة؛ لإرسالها إلى الإدارة العامة في   "وجَّ

 موعدها."

 خلاصة التجربة: 

 تخلصنا من "قام بـ" و"يتم" )أفعال المساعدة الزائدة(.

 استخدمنا علامة الترقيم المناسبة )الفاصلة المنقوطة( لبيان السبب. 

 جعلنا الجملة أكثر تكثيفاً وقوة.
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 الفصل الثاني 

 التعامل مع "الأفخاخ اللغوية" الشائعة  

، إليك أكثر الأفخاخ  MT Academyمن واقع آلاف الصفحات التي دققناها في 

 التي يقع فيها الكتاب، وكيف تقتنصها بذكاء: 

 الصواب أن تقول "إلا إن" إذا كانت الجملة خبرية. فخ )إلا إذا(: •

تذكر دائمًا أن  القاعدة في الهمزة المتوسطة هي "قوة   فخ الهمزات: •

 الحركة" )الكسرة ثم الضمة ثم الفتحة ثم السكون(.

استخدم "وُجد" أو "حضر"؛ لأن  التواجد في اللغة يعني "شدة  فخ "تواجد":  •

 الوجد والحب"!
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 الفصل الثالث 

 خلاصة تجارب )قصص من واقع العمل الحر(

 إليك هذهِ الدروس المستفادة من رحلتي الطويلة في هذا المجال: 

قد تجد نصًا يحتاج إلى إعادة صياغة كاملة وليس مجرد الأمانة قبل الأجر:  •

تدقيق؛ كن صادقًا مع العميل وأخبره بذلك، فهذا يرفع قدرك عنده ويجعلك  

 مستشارًا لا مجرد مصحح.

المدقق الذي يفهم في مصطلحات "الطب" أو التخصص يضاعف الدخل:  •

"القانون" يطلب ضعف الأجر الذي يطلبه المدقق العام؛ فاحرص على بناء  

 "معجمك الخاص" في تخصصك. 

 لا تمحُ شخصية الكاتب؛ بل هذبها.   العلاقة مع الكاتب: •

المدقق الذكي هو مَن يجعل النص يبدو كأنَّ الكاتب كتبه بأفضل حالاته، لا أن  

 يبدو كأنَّ المدقق هو مَن ألف النص. 
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 كلمة الختام: أنت الآن جاهز!

 . "البروفيسور"بهذا الباب التطبيقي، نغلق حقيبة 

 لم يعد هناك عذر للتأجيل. 

 السوق متعطش للمدقق الذي "يفهم" لا الذي "يحفظ" فقط. 

لمٌ يتُقن.. وصنعةٌ ترُزق(.: MT Academyتذكر دائمًا شعارنا في   )عِّ
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 ختام الرحلة.. وبداية الانطلاق 

لتصبح مدققًا لغويًّا محترفًا   "خارطة الطريق"إلى هنا، نكون قد وضعنا بين يديك 

 . "البروفيسور"يمتلك أدوات 

تذكر دائمًا أن  هذهِ الرحلة لم تكن لتكتمل لولا ذلك الشغف الذي دفعك للقراءة  

 والتعلم، ولولا الإيمان العميق بأنَّ لغتنا العربية تستحق منا كل إجلالٍ وإتقان. 

 إن  هذا الدليل ليس مجرد نهاية لكتاب، بل هو نقطة انطلاقك نحو سوق العمل.  

فكن واثقًا بما تعلمت، أمينًا فيما تدقق، ومستمرًا في تطوير نفسك؛ فالرزق يحب 

 الإتقان، والاحتراف لا سقف له. 

 كلمة من القلب.. وشكر مستحق

عزيزي المتدرب، قبل أن تغلق هذهِ الصفحة، أود أن أشاركك لمحة من خلف  

 الكواليس. 

إنَّ خروج هذا الدليل وهذه الحقيبة المتكاملة للنور، كان بمثابة "معركة حب" 

 خضناها لنقدم لك الأفضل.

لقد استنزف هذا العمل منا ساعات طوال من السهر، وجهدًا مضنيًا في التنقيب  

عن أدق التفاصيل، وتكاليف مادية ضخمة لم نبالِ بها في سبيل أن نضع بين يديك 

 منتجًا تعليمياً "غير عادي" يليق بباحث عن التميز مثلك.

 .. MT Academyوهنا، وجب الشكر والتقدير لفريق عمل 

هؤلاء الجنود المجهولون الذين عملوا بروح الفريق الواحد، وبذلوا قصارى  

جهدهم في التصميم والمونتاج والتنسيق؛ ليخرج الكورس بهذهِ الهوية البصرية 

 الفخمة والمحتوى الرصين. 

لمٌ يتُقن.. وصنعةٌ  شكرًا لكل مَن وضع لبنة في هذا الصرح ليحقق شعارنا:  )عِّ

 ترُزق(.

 انطلق الآن يا بروفيسور.. نحَنُ ننتظر رؤية اسمك يلمع في سماء الاحتراف!
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 الفهرس 

هذا الكتاب مزود بخاصية الفهرسة الذكية؛ يمكنك الانتقال لأي درس فورًا عبر 

 pdfالضغط على قائمة العناوين الجانبية في قارئ الـ 
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